ZAGADNIENIA EGZAMINACYJNE )
Z ZAKRESU POSREDNICTWA W OBROCIE NIERUCHOMOSCIAMI

Zdolnas¢ prawna.

Zdolnas¢ do czynnéci prawnych.

Ubezwiasnowolnienie.

Ograniczone prawa rzeczowe.

Podmioty stosunku cywilno-prawnego.

Uprawnienia wiéciciela.

Uprawnienia wieczystegazytkownika.

Stwzebna¢ drogi koniecznej.

. Rd&znice miedzy stzebndcia gruntows a stzebnacia osobist.

10.Rodzaje petnomocnictw.

11.Rodzaje hipotek.

12.Wady gwiadczenia woli.

13. Warunki zastosowanigkojmi wiary publicznej ksig wieczystych.

14.Prawa spotdzielcze na nieruchasuio

15.Oméw sposoby dokonywania klasyfikacji budynkéw biuych.

16.0mobw pogcie nieruchoméci mieszkalnej a nagbnie podziel nieruchonsoi
mieszkalne wedtug rodzajéw obiektéw wystijacych w obrocie.

17.0mdéw, co to gtzw. powierzchnie wspolne w budynkach biurowygaki mogi by¢
one traktowane w umowach najmu.

18. Wymien kilka warunkéw nabycia nieruchorm przez cudzoziemcow.

19. Oméw sposoby naliczania i uzyskiwania wynagrodzenigz pérednika w obrocie
nieruchoméciami.

20. Omow czynniki majce wptyw na podicie przez nabywgdecyzji o nabyciu
nieruchoméci.

21.0mow czynnéci posrednikdéw w obrocie nieruchondciami zwizane z
przyjmowaniem nieruchondoi do obrotu.

22.0mow obligatoryjne i fakultatywne elementy umowyrgmnictwa w obrocie
nieruchoméciami.

23.0mow, jakie dane potrzebng do analizy rynku nieruchondoi i skad mazna je
uzyska.

24.0mow pogcie pustostandw i odsetka pustostandw, jak réavpagecie absorpcji i
stopy absorpcji.

25. Przebieg dokonywania typowej transakcji nieruchéenorola, jaka petni pgrednik w
poszczegolnych etapach tej transakcji.

26.Wyjasnij, na czym polega lokalny charakter rynku niemmciasci.

27.Podaj i omow czynniki mage wptyw na uzyskiwanie czynszow najmu w
nieruchoméciach komercyjnych.

28. Analiza funkcji konsumpcji i oszednaici jako przestanek wzrostu dochodu
narodowego.

29.Pokcie obrotu nieruchonigi i systematyka aktow prawnych regalcych t sfer
wymiany dobr.

30. Scharakteryzuj pefie pierwotnego i wtérnego rynku nieruchaioio

31.Podaj czynniki majce wptyw na uzyskiwanie ceny transakcyjnej w obeoci
nieruchomeéciami mieszkaniowymi.

32. Systemy oferowania wielokrotnego (MLS) i ich znatieew praktycznej dziatalrici

w obrocie nieruchomigiami.
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33.Scharakteryzuj cechy fizyczne i ekonomiczne nieonotéci oraz podaj, jakie
wywieraja skutki dla podmiotéw inwestagych na rynku nieruchondoi.

34.Kryteria, wedtug ktorych mina dokona charakterystyki poszczegélnych rodzajow
nieruchomeci komercyjnych.

35. Wskaz kilka uwarunkowa funkcjonowania rynku nieruchonsa i omow, jak
funkcjonup one na wybranym przez Ciebie rynku.

36.Szczegllne zasady obrotu nieruchéammi publicznymi zawarte w ustawie o
gospodarce nieruchorémami i innych przepisach.

37.Istota zawarcia umowy grednictwa na zasadach wggnaci i szczegoélne
powinnaci ciazace na péredniku w takim przypadku.

38.Zasady ubezpieczeniagednika od zawodowej odpowiedziafgocywilnej i
przyktady, w ktdrych ubezpieczenie to hecokaza si¢ potrzebne.

39.Cele i zadania Polskiej Federacji Rynku Nieruchéenoraz rola tej organizacji w
systemie nadawania licencji zawodowych.

40. Istota obowazku cagtego podnoszenia kwalifikacji zawodowychspednikow w
obrocie nieruchomiziami i sposob w jaki ma by realizowany.

41.Zasady nabywania uprawnielo wykonywania dziatalrsgi zawodowej w zakresie
pasrednictwa w obrocie nieruchorémami.

42.Charakterystyka czyndoi podejmowanych przez peednikdw w obrocie
nieruchomeéciami i rodzaje odpowiedzial§oi jaki maze ponosi pasrednik z tytutu
niewtaciwego wykonywania tych czynga.

43.Zasady etyki zawodowej i standardy zawodowsganikow w obrocie
nieruchomeéciami wraz z uzasadnieniem dlaczego maja orie dnaczenie
praktyczne.



